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1. Chi è ENERGRED?

▪ ENERGRED è una società di servizi che INVESTE e REALIZZA progetti ad alto valore aggiunto per
l’immagazzinamento, la trasformazione e l’utilizzo efficiente dell’energia.

▪ Applichiamo la nostra metodologia innovativa Care&Share® che pone l’accento sulla creazione e
condivisione del valore.

▪ Siamo specializzati ed abbiamo qualificate risorse interne per offrire servizi di:
▪ diagnosi energetica e studi di fattibilità
▪ value engineering
▪ costruzione di impianti
▪ gestione di asset energetici
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2. L’impianto fotovoltaico in SEU

Il fotovoltaico è una consolidata, affidabile,
sostenibile e sicura tecnologia per la produzione
di energia elettrica.

Il SEU (Sistema Efficiente di Utenza) è un sistema
energetico locale chiuso e connesso in rete che
consente ad un unico produttore di vendere
energia elettrica ad un unico utilizzatore.

L’impianto fotovoltaico in modalità SEU si integra
con la configurazione impiantistica dell’utilizzatore
senza pregiudicarne in alcun modo l’attuale
funzionalità.

L’utilizzatore rimane intestatario della
connessione alla rete elettrica (POD) e un
misuratore certificato contabilizzerà l’energia
prodotta dall’impianto fotovoltaico.
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3. La proposta ENERGRED
▪ Ci rivolgiamo prevalentemente a PMI, e/o realtà

energetiche non residenziali con consumo
annuo compreso tra 20 e 500 MWh

▪ La proposta ENERGRED è riassumibile come
segue:
▪ Zero costi per l’Utilizzatore (sia CAPEX che 

OPEX)
▪ Nessun obbligo per l’Utilizzatore in 

termine di acquisto minimo dell’energia 
e/o altre garanzie

▪ Cessione a titolo gratuito dell’impianto 
all’Utilizzatore dopo dodici anni di 
esercizio

▪ Opzione dell’Utilizzatore sull’acquisto 
dell’impianto a titolo oneroso nei primi 
dodici anni di esercizio  

▪ I vantaggi per l’Utilizzatore sono riassumibili
come segue:
▪ Risparmio sul costo di acquisto 

dell’energia elettrica fin dal primo mese
▪ Sostenibilità ambientale della propria 

attività
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4. Case Study 1: Pianoro – stato ante SEU

Attività aziendale

Industria di trasformazione alimentare

Fabbisogno energetico

259.000 [kWh/anno]

Fabbisogno energetico in F1

114.000 [kWh/anno]

Area disponibile (lorda) 

400 [m2]

Costo energetico

48.000 [€/anno]



7

4. Case Study 1: Pianoro – stato post SEU
Soluzione SEU

Impianto fotovoltaico da 30 kWp

Energia prodotta

33.000 [kWh/anno]

Energia ceduta all’Utilizzatore

33.000 [kWh/anno]

Fabbisogno autoprodotto

13 del totale e 29 di F1 [%]

Risparmio primi dodici anni

10.000 [€]

Risparmio successivi tredici anni

79.000 [€]

Costo medio unitario dell’energia autoprodotta

0,076 [€/kWh]
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5. Case Study 2: Ozzano – stato ante SEU

Attività aziendale

Cartotecnica

Fabbisogno energetico

116.000 [kWh/anno]

Fabbisogno energetico in F1

76.000 [kWh/anno]

Area disponibile (lorda) 

2.000 [m2]

Costo energetico

21.000 [€/anno]
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5. Case Study 2: Ozzano – stato post SEU
Soluzione SEU

Impianto fotovoltaico da 70 kWp

Energia prodotta

77.000 [kWh/anno]

Energia ceduta all’Utilizzatore

70.000 [kWh/anno]

Fabbisogno autoprodotto

60 del totale e 92 di F1 [%]

Risparmio primi dodici anni

37.000 [€]

Risparmio successivi tredici anni

161.000 [€]

Costo medio unitario dell’energia autoprodotta

0,063 [€/kWh]
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6. Soluzione SEU per SMART ENERGY

SMART PRODUCTION +
SMART SERVICES +
SMART ENERGY =

___________________

SMART FACTORY (4.0)

EFFICIENTAMENTO E AUTOPRODUZIONE

SEU
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Grazie per l’attenzione

‘ Sii il 
cambiamento 
che vuoi 
vedere nel 
mondo ’

‘Tutti sanno che 
una cosa è 
impossibile da 
realizzare, finché 
arriva uno 
sprovveduto che 
non lo sa e la 
inventa 
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Tempi realizzativi: fase 1

Ogni SEU verrà validato in 4 settimane dalla LOI (Lettera di Intenti)

							week	1 	 	week	2 	week	3 	week	4 	week	5 	week	6 			week	7 			week	8 				week	9 			week	10	

LOI	

Administra ve	
check	

Technical	and	Financial	feasibility	

Legal	check	

Civil	and	Electrical	assessment	

SEU	Contract		

Measurements	
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Tempi realizzativi: fase 2

Ogni SEU entrerà in esercizio in 10 settimane dal contratto

authoriza on	process		

construc on	

							week	1 	 	week	2 	week	3 	week	4 	week	5 	week	6 			week	7 			week	8 				week	9 			week	10	

POD	change			

procurement	

commissioning	

start	

design	
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Organizzazione del programma SEU
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Perché è fattibile il SEU con fotovoltaico?

1. Il costo dell’energia elettrica è 
elevato e il trend dei consumi 
elettrici in crescita

1. La tecnologia fotovoltaica ha un 
costo sostenibile

1. La legislazione è semplice e 
chiara 

1. Il mercato è ricco di opportunità

Costo totale energia elettrica 
per l’industria  (c€/kWh)
Fonte Eurostat e  AEEGSI

30% gap

Energia elettrica in % sugli usi finali
Fonte MISE, Terna,AEEGSI

2006
2008

2013
20142016
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Le dimensioni del mercato di riferimento (1 di 2) 

1.226.000 di POD i.e. 16% del totale

49.000 GWh i.e. 23% del totale

Volume in GWh
Distribuzione dell’energia per potenza impegnata (utenti non residenziali). Dati 2015. Fonte Eurostat AEEGSI

16 MWh consumo medio annuo (costo unitario 0,32€/kWh)

36 MWh consumo medio annuo (costo unitario 0,22€/kWh)

73 MWh consumo medio annuo (costo unitario 0,22€/kWh)

91 MWh consumo medio annuo (costo unitario 0,22€/kWh)

189 MWh consumo medio annuo (costo unitario 0,22€/kWh)
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Le dimensioni del mercato di riferimento (2 di 2) 
Volumi  in GWh e POD in migliaia  
Dati 2015. Fonte Eurostat e AEEGSI

Il mercato di riferimento in 
Emilia-Romagna è pari a 
98.000 utilizzatori per un 
consumo totale annuo di 

5.000 GWh
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La metodologia CARE & SHARE® (1 di 2)



20

La metodologia CARE & SHARE® (2 di 2)

2

3

4

tempo
post SEU

1

ante SEU

Il blocco     
rappresenta il 
massimo valore 
potenzialmente 
generabile dal SEU

Tale valore è dato 
dall’attuale fattura 
energetica per 
l’acquisto di energia 
dalla rete al netto di 
preliminari interventi 
di efficientamento
energetico

CARE

La somma
rappresenta il
valore generato dal 
SEU

Il valore del SEU è
condiviso
equamente (50%-
50%) tra utilizzatore
e produttore

VALORE PRODUTTORE    
il profitto per ll
produttore deriva dalla
vendita dell’energia
prodotta

SHARE

VALORE UTILIZZATORE 
il profitto per 
l’utilizzatore deriva dal 
risparmio sull’acquisto
dell’energia

Costo residuale da 
rete (potenziale 
opportunità futura)

€ CARE & SHARE®

1 3 4+
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La proposta ENERGRED

▪ La nostra proposta consiste nel trasformare l’attuale costo dell’energia
elettrica in valore economico attraverso la produzione locale di energia da
fonte fotovoltaica.

▪ Lo facciamo costruendo a nostre complete spese un impianto fotovoltaico
commisurato esattamente alle necessità dell’utilizzatore.

▪ Quest’ultimo, senza aver alcun onere finanziario, acquisterà l’energia ad
un costo inferiore a quello della rete realizzando da subito un risparmio
netto.

▪ Il risparmio netto per l’utilizzatore crescerà con il tempo con una dinamica
certa e trasparente.

BUILD	

OPERATE	

TRANSFER	

year

(€
)

Costo  energia dalla rete
Ricavi per il produttore
Ricavi per consumatore

€
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Il SEU dal punto di vista dell’utilizzatore

Il vantaggio complessivo per l’utilizzatore è 
molteplice e si può sintetizzare come segue:

▪ immediato risparmio sul costo dell’energia 
elettrica da poter reinvestire nella propria 
attività

▪ costo dell’energia elettrica calante nel tempo, 
certo e trasparente

▪ ridotto impatto ambientale della propria 
attività con possibile aumento di fatturato

▪ valorizzazione dell’immobile

▪ nessuna distrazione di risorse finanziarie dal 
proprio core business

▪ rapporto di fiducia diretto con ENERGRED 
che fornirà consulenza qualificata su tutte le 
tematiche energetiche

year 1-5               year 6-10             year 11-15          year 16-20

77% 76% 75% 68%

23% 24% 25% 32%

Risparmio sul costo dell’energia (in % rispetto al costo iniziale)*

Costo dell’energia (in % rispetto al costo iniziale)*

30
25

22
23

Year 1-5                year 6-10             year 11-15          year 16-20

Flusso di cassa netto per 
utilizzatore (in K€) *

* I valori sono indicativi  e si riferiscono a un impianto PV di  100 kWp e  a un costo iniziale dell’energia  pari  a  0,20€/kWh
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I sette criteri di valutazione di un SEU

business	

user	

loca on	

unit	cost	total	energy	

load	curve	

development	

min	criteria	

actual	opportunity	

I criteri per la valutazioni di un’opportunità SEU:

1) tipo di ATTIVITA’ (business)

2) profilo dell’UTILIZZATORE (user)

2) tipologia di AREA/EDIFICIO (location)

2) COSTO UNITARIO dell’energia (unit cost)

2) PRELIEVO annuo dalla rete (total energy)

2) CURVA DI CARICO (load curve)

2) PROSPETTIVE di sviluppo (development)


